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Vad har duf

- din sdljstil paverkar din kommunikation

Vad dr da vitsen med att forsta
saljstilar? Jo, du har i dagslaget
ett unikt satt att salja pa och du
har dolda strangar pa din lyra.

Sa med hjélp av 50-ars forskning
kan du dels fa forstaelse for vad
som ar unikt i ditt nuvarande satt
att salja och dels ldra dig anpassa
ditt satt att kommunicera, sa att
det passar kundens sdtt att kopa.

Stammer nedanstaende in pa dig?

- Traffar du kunder med jamna
mellanrum, men du nar inte i mal
med de affarer du 6nskar?

- Har du erfarenhet, ar palast
och "klickar” med vissa kunder,
men inte med andra?

Datum: Tisdag 11 oktober
KI: Frukost 07.30, foreldasning 08.00-09.30

« Vill du att det ska bli lattare att
kommunicera med kunder?

- Vill du fa majlighet att testa din
egen saljstil?

Pa denna minikurs far du:

+ Kunskap om olika séljstilar

- Forstaelse for kunders kopstilar

« Verktyg att utveckla din kommu-
nikation i sdljsammanhang

» Mgjlighet att gora ditt eget
SALJSTILSTEST

Vavrwit vélkonvvien!

ANMAL DIG HAR!

Foreldsare
Paula Soderstrom har arbetat
med forsaljning sedan 2001
inom saval B2C och B2B.
Hon har lart sig saljyrket fran
grunden. Med 6ver 1000
genomforda affarer vet hon vad
forsaljning innebar och vikten
av att kontakta tillrdckligt manga
potentiella kunder for att na bra
resultat. Paula ar grundare av
Meant To Mind AB, som hjalper
konsulter, tekniker, ingenjorer
etc. att identifiera de obehags-
kanslor som hammar dem
i deras dagliga arbete.

Las wier hav:
weanttomind se

Plats: Vasby Promotions Lounge, Kanalvdgen 10 C, 3 tr, Upplands Vasby
Anmal dig senast 10 oktober. Begransat antal platser.
Kostnadsfritt. For medlemmar i Vasby Promotion. Vid "no-show” debiteras 150 kr.

Vésby Promotion

Kanalvagen 10 C, 3 tr
194 61 Upplands Vasby

08-590 327 00
info@vasbypromotion.se
www.vasbypromotion.se
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